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Desafío
Debido al estancamiento económico general post-pandemia, y las pocas oportunidades

laborales.

Planteamos proyectar una huerta familiar orgánica y cría de animales de corral. Motivar a la

comunidad para que se comprometa a participar, permitiendo a los concurrentes que

experimenten una alternativa de formación laboral diferente que les permita ganar

autonomía en el manejo de recursos, técnicas y procedimientos, afianzando el

autoabastecimiento y el intercambio cooperativo donde todos ganan.

Que surja la necesidad de capacitacitarse, conocer las propiedades de los alimentos,

adquirir nuevos conocimientos. Practicar hábitos higiene.



Solución
Nuestro Proyecto ofrece una solución sana a través de la creación de
huertas familiares y cría de aves de corral, para motivar la fluidez de la
economía a partir de trabajos accesibles con nuestra Tierra y el potencial
humano.
Plantea factores de bienestar y cuidados del medio ambiente, fomentar
el reciclado, minimizar costos y satisfacer necesidades nutricionales.
Reforzando naturalmente el sistema inmunológico de la población.
Se busca crear una cultura de trabajo y consumo natural.



Mercado

Apunta al mercado familiar en principio. Conforme se vaya desarrollando la actividad se

evaluará su expansion a otros mercados (comunas vecinas).

A mediano plazo podemos comercializar los productos aprovechando que en la zona, el clima

es desfavorable, las hortalizas escasean, el costo es elevado y no hay produccion local.

El producto presenta demanda del 100%, es de gran aceptacion, ya que se busca lo natural y

saludable.



Impacto
A través de la producción, favorecer el trabajo que se transmite de generación en

generación.

Es colaborativo y aumenta la comunicación social. La busqueda de informacion.

Lograr el autoabastecimiento de productos comestibles naturales y saludables,

brindando una mejor calidad de vida. Repensar nuestros patrones de consumo y

contaminación.

Gestionar capacitaciones, asistencia técnica.

Conocimiento y respeto por el ciclo de la naturaleza.



Aliados

Las familias de la comunidad escolar.

La escuela es fundamental para fortalecer los conocimientos y habitos. Como multiplicadora

de acciones.

Entidades de gobierno.

Entidades privadas, que tengan espiritu colaborativo.



Valor diferencial
Impacto comunitario, novedoso. Conocimiento de las plantas y animales con los que se

trabajen, sus características y los beneficios que de ellas se obtienen.

Aprender a respetar y vivenciar el ciclo de los mismos.

Valoración del huerto como una forma de contribuir al medio ambiente.

Conocimiento de técnicas agrícolas de bajo impacto, como la utilización de abonos

orgánicos.

Cooperación, responsabilidad.

Aprovechamiento de los recursos naturales como el agua, el suelo, el aire, sol.



Proyección temporal

La implementación será de forma inmediata.

Tomando como ejemplo el modelo cíclico de la naturaleza, la economía circular se presenta

como un sistema de aprovechamiento de recursos, y sus tiempos pueden variar.

Al ser dependiente del ciclo de la naturaleza, el objetivo es a mediano plazo.



Financiamiento

En primer momento la fuente de ingreso será una entidad bancaria, o gubernamental,

sumado a los ahorros personales destinados al proyecto.

Tambien puede ser a través de créditos destinados a pymes por gobierno.

Se pueden solicitar donaciones.

Una vez terminado el circuito productivo, los costos de producción se autofinanciarán con

las ventas.



Equipo 091
Este proyecto esta ideado y creado por:

Pablo Andres Campos, padre de familia, dos hijos, casado. Edad, 47 años. Tecnico

electromecanico, hace 20 años presto servicios en cia de servicios petroleros. Lugar de

residencia, Plottier, pcia de Neuquen. Practico deportes, golf.

Tamborindeguy Alejandra Etelvina, madre de familia, dos hijos, casada. Edad, 47 años.

Profesora para la Educacion Primaria, actualmente Directora Rural, escuela nro 267. Lugar

de residencia Plottier, Neuquen. Practico deportes, ciclismo y yoga.



Capacidades
Para llevar adelante este proyecto y desarrollar la solución, poseemos la capacidad de

emprendedores, la creatividad se pone de manifiesto ante situaciones a resolver.

Mantenemos espíritu solidario, podemos empatizar con la situación que están pasando

las personas vulnerables. Tenemos el conocimiento del territorio donde se llevara a cabo

el proyecto.

Tenemos el animo para innovar. Ofrecer oportunidades. Escucha activa y compromiso.

Conocemos las características y potencialidades de cada integrante del equipo.



¡Muchas gracias!


